
 

Guía lista de Prospectos 
 
 

 

1. Lista Genérica: Familia, Amigos actuales, proveedores, ex novias, 

clientes, personas emprendedoras, celular, agendas, tarjetas, correos. 

 

 

2. Lista Dinámica: Conocidos de tus conocidos, conoce gente a propósito. 

Piensa en el prospecto que te gustaría tener y ve por él. 

 
 

Tipos de comportamientos sociales que debes tener en cuenta: 

 
a) Servicial. 

b) Amigable. 

c) Emprendedor. 

d) Incrédulo. 

 

 
Califica tu Prospecto: 

 
1. ¿Te quiere o te estima? 

2. ¿Cree en ti? 

3. Actitud ante los negocios 

4. Actitud ante los cambios 

5. Actitud ante las dificultades 
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